
 

 

 نبذة عن المعرض والمؤتمر: 

 

ي وإدارة التكنولوجيا الطبية بتنظيم المعرض وال  اء الموحد والإمداد والتموين الطب 
 مؤتمر تقوم الهيئة المصرية للشر

ي الأول 
ي الإفريق  ي إفريقيا   Africa Health ExConالطب 

 
ي مصر وكذلك ف

 
ليكون المحور القاري للابتكار والتجارة ف

ي العالم. 
 
 بهدف إنشاء منصة مستدامة تربط جميع العاملي   والمهتمي   بمجال الرعاية الصحية ف

 

ة من  ي الفت 
 
 مؤتمرات  الدوليةمركز المنارة للللمعارض و  مصر الدولي بمركز  2022يونيو  7إلي  5سيقام المعرض  ف

(EIEC)  ألف مت  مرب  ع )قابله للزيادة( تحت رعاية فخامة الرئيس عبدالفتاح السيسي  60بالقاهرة على مساحة

ي ومسؤولي الرعاية الصحية  من أفريقيا وجميع  ي المجال الطب 
 
كات العاملة ف ي سنوي بي   الشر

ليكون بمثابة ملتق 

 . ي ي المجال الطب 
 
كات بعرض ما هو جديد ف  أنحاء العالم ولتقوم الشر

 

 : ضم المعرض العديد من المجالات مثلي

ات الطبية  (1  المستحصر 

 المستلزمات الطبية  (2

 الأجهزة الطبية  (3

 الكيماويات و الكواشف المعملية  (4

 أجهزة ومستلزمات طب الاسنان  (5

 ف التعبئة و التغلي (6

ي  (7  الطب 
 التأمي  

 التغذية العلاجية و الفيتامينات  (8

 المستشفيات و الصيدليات (9

ات و  (10  المنتجات الجلدية المستحصر 

 الصناعات المغذية  (11

، مع تسليط الضوء علىي الموضوعات  كما يقدم مؤتمرات فريدة من نوعها وبرامج تعليم المستمر للمهنيي   الطبيي  
ي بالقارة الإفريقية.  ي المجال الطب 

 
 ف
ً
 الأكتر شيوعا

 
 : أهداف المعرض

ي مجال الصحة بي   الدول  (1
 
ي سواء منتجات  التكامل والتعاون ف ي المجال الطب 

 
الأفريقية لتلبية الاحتياجات ف

 .أو خدمات

كات  (2  عت  بوابة ة و العربيةفريقي المحلية و تحسي   فرص التصدير الي الدول الأفتح أسواق جديدة للشر

Africa Health ExCon عن طريق مصر. 

 .لعربيةوا  ضمان وصول المنتجات الطبية اللازمة والحديثة إلي الدول الأفريقية (3

ي  (4
 
ي مجال الصحة والأدوية على إمكانات الاستثمار ف

 
 .قياإفري  مصر و   إعادة تركت   أذهان جميع العاملي   ف



 

 

ي إفريقيا من خلال التوريد الصحيح للمنتجات والتوزي    ع العادل (5
 
 .ازدهار صناعة الرعاية الصحية ف

ي ضمان الوصول العادل  (6
 
ي أجندة الصحة للقارة ف

 
لمنتجات وخدمات التكنولوجيا زيادة المساهمة ف

 الصحية عالية الجودة إل جميع البلدان الأفريقية. 

ات للعارضي     :يتيح المعرض للمشاركي   عدة ممت  
 .عرضم الصفقات مع العملاء الجدد خلال ال (1

 .التحدث المباشر إل السوق المستهدف (2

 .الوصول المباشر للعملاء (3

كات   (4   .علىي نطاق واسع بي   العملاء المتوقعي   رفع مستوي الوعي للعلامة التجارية للشر

 .إطلاق وكشف منتجات وخدمات جديدة خلال المعرض (5

ي الرعاية الصحية (6
 
اكات جديدة بحضور جميع صناع القرار ف  .بناء شر

 التواصل مع قادة وصناع قرار الرعاية الصحية.  (7

 

 


